Atrakcyjne lokalizacje
s3 W cénie

Otoczenie luksusowych nieruchomosci,
podobnie jak sama inwestycja, musi sie
wyré6zniac. Zamozny klient oczekuje

u
eks

doqodnieﬁ i bliskiego dostepu do
kluzywnych ustug. Stad coraz bardziej

popularna jest budowa kortéw do gry
w tenisa czy pola golfowego w bezposrednim
siedztwie lub nawet na terenie

s
ekskluzywnego osiedla.

Stein Christian Knutsen
— Projekty dla bogatych odbior-
céw moina podzieli¢ obecnie
na trzy grupy pod wrgledem
bezpasredniego sasiedziwa in-
westydji: te w $cistym centrum
miasta z dogodng infrastruk-
tura, projekty w wyjatkowej
lokalizacji pod wzgledem oto-
czenia naturalnego oraz osiedla
z nobilitujacym sasiedztwem

0d kilku lat, rozwija sie w Pol

=g B e ——

takim jak historyczne wille czy
ambasady. Jako gléwna nieru-
chomoéé¢ klienci z bogatym
portfelem wybieraja zazwyczaj
rozlegly apartament w wy-
sokiej klasy budynku w cen-
trum miasta lub podmiejska
posiadtoé¢, koniecznie z du-

Jednak w Polsce od kilku lat

rozwija si¢ popularny na Za-

popularny na zachodzie rynek okreélany jako second home,

chodzie rynek okreslany jako
second home, czyli segment
nieruchomoéci pofozonych
w atrakeyjnych turystycz-
nie lokalizacjach. Wlasciciel
moze tu ze SWojego apar-
tamentu podziwiaé morze,
gorska panorame czy widok
na jezioro. W duzej mierze
klientami tego typu inwesty-
cji s3 whadnie osoby zamoine.
Nie tylko ze wzgledu na stan
finanséw i wyjatkowe oto-
czenie natury. Takie dlatego,
e zamozni menedZerowie
nie muszg spedzac codzien-
nie czasu w biurze — w dobie
wszechobecnej sieci moga
pracowaC w swoim aparta-
mencie nad morzem. Wyma-
gania dotyczace udogodnien

czyli segment nieruchomosci potozonych w atrakcyjnych turystycznie lokalizacjach
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i otoczenia takze w tym seg-
mencie nieruchomosci sa wy-
sokie. Apartament musi mie¢
widok na morze czy gory. Po-
winien by¢ zlokalizowany
poza ofrodkiem miejskim
czyli np. nie w Tréjmiescie,
ale w mniejszej miejscowo-
$ci nadmorskiej jak Jurata,
Mielno czy Hel, by zapew-
ni¢ spokéj i kontake z natur,
W przypadku projektéw po-
fozonych nad jeziorem, czg-
$cia przynalezna powinna byé
prywatna marina.

Otoczenie inwestycji kie-
rowanych do najzamoi-
niejszych klientéw zaczyna
mie¢ w Polsce coraz wiek-
sze znaczenie. W Europie
Zachodniej czy USA 1o je-
den z gléwnych elemen-
tow wyznaczajacych prestiz
dzielnicy i osiedla. Skiada
si¢ na to wiele czynnikdw:
precyzyjnie zaprojektowana
i zadbana zieleri, spéjna za-
budowa i koncepcja urbani-
styczna, udogodnienia takie
jak np. przeznaczone jedy-
nie dla mieszkaricéw osrodki
sportowe czy obickty SPA.
Polscy klienci takie tego
oczekujg. Otoczenie inwe-
stycji zaczelo mie¢ nie mniej
waine znaczenie przy zaku-
pie niz wyglad i standard sa-

mej nieruchomosci.
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